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Verhandlungstraining

- die Preisverhandlung -

Inhalte:
m Erfolgreiche Gesprachstechniken bei Preisverhandlungen

®m Grundgesetze & Methoden der Einwanderwiderung

m Einwande & Verhalten bei Preisansprache

m wie man auf zu teuer reagiert

m Gezielter Einsatz der Korpersprache

m Strategien & Taktiken

m Blick hinter die Kulissen: wie werden Einkaufer trainiert

m Analyse des personlichen Veranderungsbedarfs

m Festlegung der personlichen Vorgehensweise beim
Transfer in die Praxis
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